Diplomado en Creacion y
Escalamiento de Modelos
de Negocio

Este diplomado intensivo te proporcionara las herramientas y el
conocimiento necesarios para transformar tus ideas en negocios sélidos
y escalables. A lo largo de 8 semanas, exploraras desde el anélisis de
mercado hasta la preparacién para la inversion, culminando en el
lanzamiento y monitoreo de tu propio emprendimiento. jPreparate para

llevar tu vision al siguiente nivell

“" Duracion: 8 semanas | ¢ Modalidad: Virtual | Horas Totales: 120



Analisis PESTAL: Comprendiendo el
Entorno Empresarial

Factores Politicos Factores Economicos Factores Sociales

Analiza las politicas gubernamentales, EvalUa el crecimiento economico, las Considera las tendencias

la estabilidad politica y las tasas de interés, la inflacién y el demograficas, los valores culturales, el
regulaciones que pueden afectar tu desempleo. Estos factores influyen en estilo de vida y las actitudes de los
negocio. Las politicas fiscales, las el poder adquisitivo de los consumidores. Comprender estos
leyes laborales vy las restricciones consumidores y en los costos aspectos te ayudara a adaptar tu
comerciales son ejemplos clave a operativos de tu empresa. oferta a las necesidades del mercado.
considerar.

El analisis PESTAL te permite anticipar desafios y aprovechar oportunidades en el entorno empresarial, adaptando tu

estrategia para un éxito sostenible.



Diseno de Modelos de Negocio con
CANVAS

Propuesta de Valor

Define qué problema resuelves o qué necesidad satisfaces para tus clientes. Debe ser clara, concisa y

diferenciadora.

Segmentos de Clientes

Identifica a quién te diriges. ¢Cuéles son sus caracteristicas, necesidades y comportamientos? Un

conocimiento profundo de tus clientes es fundamental.

Canales

Define como llegaras a tus clientes. ¢A través de qué canales de distribucién y comunicacion

interactuaras con ellos?

Fuentes de Ingresos

Establece como generaras ingresos. ¢Cual es tu modelo de precios? ¢Cémo monetizaras tu propuesta

de valor?

El modelo CANVAS es una herramienta visual que te ayuda a estructurar y validar tu modelo de negocio,

identificando los elementos clave y sus interrelaciones.




PMYV: Validando tu Producto con
el Minimo Esftuerzo

1 Prototipo

Una version inicial y basica de tu producto, utilizada para visualizar ideas y

obtener feedback temprano.

9 PMV

La version mas sencilla de tu producto que permite validar las hipétesis clave

del modelo de negocio, generando aprendizaje con el minimo esfuerzo.

3 Version Final

El producto completo y refinado, listo para ser lanzado al mercado con todas

las funcionalidades y mejoras basadas en el feedback de los usuarios.

El Producto Minimo Viable (PMV) es crucial para validar tu idea de negocio antes de invertir

recursos significativos. Permite aprender rdpidamente y adaptar tu propuesta de valor a las

necesidades reales del mercado.
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Modelos de Ingresos: Diversificando tus Fuentes de Valor

SaaS Marketplace Suscripcion

Software como servicio, donde los Plataforma que conecta a Los clientes pagan una cuota
clientes pagan una cuota compradores y vendedores, periddica por el acceso a un
recurrente por el acceso al generando ingresos a través de producto o servicio de forma
software. comisiones por transaccion. continua.

Publicidad

Generar ingresos a través de la
venta de espacios publicitarios en

tu plataforma o producto.

La elecciéon del modelo de ingresos adecuado es fundamental para la sostenibilidad financiera de tu negocio. Explora diferentes opciones y combina estrategias

para maximizar tus fuentes de valor.



Estrategias de Marketing y Posicionamiento

Branding

Construye una marca sdlida y
diferenciada que conecte con tus

clientes.

Redes Sociales

Crea contenido atractivo y relevante
para conectar con tu audiencia en las

redes sociales.

SEO

Optimiza tu sitio web para mejorar su
posicionamiento en los motores de

busqueda.

SEM

Utiliza publicidad de pago en
buscadores para aumentar la

visibilidad de tu negocio.

Un buen posicionamiento de marca, combinado con estrategias de marketing digital efectivas, son cruciales para atraer y

fidelizar clientes en un mercado competitivo.



Embudos de Venta: Convirtiendo Clientes
Potenciales en Realidades

1 Conciencia

9 Interés

3 Decision

4 Accion

El embudo de venta te permite entender el recorrido del cliente, desde el primer contacto hasta la compra, optimizando cada

etapa para maximizar la conversion y la retencion.
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Preparacion para la Inversion:
Atrae Capital para Escalar tu
Negocio

] Plan Financiero 9 Métricas Clave
Desarrolla un plan financiero |ldentifica las métricas que mejor
solido que demuestre el potencial reflejan el rendimiento de tu
de tu negocio y su capacidad de negocio y utilizalas para
generar retorno para los comunicar tu progreso a los
inversionistas. inversionistas.

3 Pitch Atractivo

Crea un pitch conciso y persuasivo que destaque los puntos fuertes de tu

negocio y convenza a los inversionistas de que vale la pena invertir en él.

Una preparacién exhaustiva y una comunicacién efectiva son fundamentales para

atraer la inversion necesaria para escalar tu negocio.
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Lanzamiento y
Monitorqo: El Camino
Hacia el Exito Sostenible

4 b N

Implementacio  Monitoreo Alianzas

- Establece indicadores  Construye relaciones
Disefia un plan clave de rendimiento estratégicas para
detallado para para medir el ampliar tu alcance y
ejecutar tu estrategia progreso y hacer acelerar el

de lanzamiento. ajustes. crecimiento.

El lanzamiento es solo el comienzo. El monitoreo constante y la
capacidad de adaptacion son esenciales para construir un negocio

exitoso y sostenible a largo plazo.




Convieértete en un
Creador de Negocios
Exitoso

Este diplomado te ha proporcionado las herramientas y el conocimiento
necesarios para estructurar, validar y lanzar un negocio sostenible.
Recuerda que el éxito requiere perseverancia, adaptacion y una
mentalidad de crecimiento constante. jTe deseamos un camino lleno de

logros y aprendizaje en el mundo del emprendimiento!
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